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新たな事業の開始に関するお知らせ 

 

当社は、オフィス用品通信販売のエージェント事業を開始することといたしましたので、下記のとお

りお知らせいたします。 

 

記 

 

１．新事業開始の趣旨 

当社は、事業者の支援を通じて社会の維持・発展に貢献するという理念のもと、単なる Web プロモー

ション支援企業ではなく、あらゆる角度から事業者を支援できる、法人向け総合サービス企業への発展

をめざしています。また、これにより、インターネット広告市場と比較するとはるかに大きなマーケッ

トに進出することになりますので、よりスピーディーに、より大きな成長を遂げることが可能になると

考えています。この重要な成長戦略のもと、今期以降、積極的に法人向けサービスの拡充に取り組む方

針です。 

以上のような背景のもと、この度、当社はオフィス用品通信販売のアスクル株式会社（本社：東京都

江東区、代表取締役社長: 岩田彰一郎、東証一部上場、http://www.askul.co.jp、以下「アスクル」）の

エージェント（アスクル取扱販売店）として、当該サービスを取り扱うことといたしました。これによ

り、今後は顧客企業の業務効率化やコスト削減にも貢献できるようになります。 

今後も、インターネット関連の商材に限ることなく、取り扱う商材の範囲を拡大し、法人顧客のあら

ゆるニーズにワンストップで提供できる体制を構築することで、当社のサービス内容を充実させると共

に、更なる成長をめざしてまいります。 

 

２．新たな事業の概要 

（１）新たな事業の内容 

当社はアスクルのエージェント（アスクル取扱販売店）として、お客様の新規開拓と債権管理、

代金回収の役割等を担います。 

本日以降、当社の既存顧客に対して会員登録を推進するほか、当社の強みである営業力や Web

マーケティング力を生かした新規顧客開拓を開始いたします。また、当該サービスの利用を通じ

た業務の効率化やコスト削減の提案を行っていく予定です。 

 

（２）当該事業を担当する部門 

   コンサルティング事業部 アライアンス部 

 

３．日程（予定） 

平成21年 11月２日 事業開始 

 



 

４．今後の見通し 

本件に関する業績への影響は、現時点において軽微であると考えておりますが、本格的に営業を開始

した後、今期の業績見通しを修正する場合には、速やかに開示してまいります。 

 

以  上 


